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■日時 2019年2月27日（水）13：00〜17：15
■会場 ノノガワ名駅ビル６階（名古屋市中村区椿町16-8）
■主催 中部圏インバウンドセールスプロジェクト(CISP)

2月27日（水）インバウンドセミナー『中国FITへの情報発信』& 『観光商談会』を開催いたしました。

第１部の講演ではCtripの張 敬晗様が『OTAの目線から⾒た中国FITの動向と今後の対策』テーマでご講演いただきました。
ネット環境の普及＆情報発信ルートの豊富により、FITがさらに伸び続くと説明。
CtripのようなIT技術を駆使したOTAを有効に活用した中国FITへの情報発信に効果を得られると⼒説。

中国東方航空 名古屋支店の飯田 裕一様による『航空会社の目線から⾒た中国FITの動向と今後の対策】の講演。
2019年中国から中部国際空港到着便の増加情報のご紹介。日中関係の改善により中国から訪日客が増えると説明。
最後に中国人が春節にかける情熱をご紹介。FITを呼び込むには、このような情熱さと地域全体でインバウンドへの取り組みが不可⽋と訴えました。

株式会社大地エージェンシー代表取締役 鮑尓 吉徳様による『旅⾏会社の目線から⾒た中国FITの動向と今後の対策』の講演。
実践など具体的なお話をいただきました。「⾷」「住」「⾏」「遊」「購」「娯」の観点で中国人の嗜好を研究しそれに合わせるサービスを提供すれば、
中国FIT客を掴むことは可能と紹介。

第２部の観光商談会では、会員旅⾏社に加えて、
中国に強いランドオペレータ等含めた5社と会員企業7社と非会員企業6社が商談を⾏いました。
商談したい旅⾏社を選び、PRする形式で、1社当たりの商談会時間が⻑くなり、ご好評をいただきました。

お忙しいところご出席くださいました皆様、深く御礼申し上げます。
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１部．講演 13:00〜15:15
13:10〜14:10 講演『OTAの目線から⾒た中国FITの動向と今後の対策』

シートリップグループ ホテル事業部
東海エリア・アシスタントマネージャー 張 敬晗 氏



14:15〜14:35 講演『航空会社の目線から⾒た中国FITの動向と今後の対策』
中国東方航空 名古屋支店 旅客課営業 飯田 裕一 氏



14:40〜15:00 講演『旅⾏会社の目線から⾒た中国FITの動向と今後の対策』
株式会社大地エージェンシー 代表取締役 鮑尓 吉徳 氏



15:00〜15:15 名刺交換会
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２部．観光商談会 15:30〜17:00
企業から旅⾏社各社に、⾃社の保有資源をPR していただきます。

＊参加旅⾏社
株式会社JTB、名阪近鉄旅⾏株式会社、シートリップ、
日本中部華僑華人旅⾏業協会 株式会社大地エージェンシー
日本中部華僑華人旅⾏業協会 株式会社キャラバンツアー



17:00 〜 17:10 閉会挨拶
中部圏インバウンドセールスプロジェクト 会⻑ 大澤 和宏



17:30 第３部 交流会
会場：はなの舞 名鉄レジャック店（名古屋市中村区名駅南一丁目25番2号）


